ABSTRAK

Suhartono. 2018. Skripsi. Analisis Perilaku Para Pedagang Sayur di dalam
Menetapkan Harga Jual pada Pasar Tradisional Semampir Kraksaan
Kabupaten Probolinggo. Program Studi Akuntansi, Fakultas Ekonomi,
Universitas Panca Marga Probolinggo.

Penelitian dilakukan pada pedagang sayur pasar Semampir Kraksaan
Kabupaten Probolinggo dengan tujuan untuk mengetahui cara penetapan harga
jual yang diterapkan pedagang pasar tradisional saat bertransaksi langsung dengan
pembeli selama ini. Selain itu, analisis yang dilakukan peneliti bertujuan untuk
mengetahui faktor-faktor yang mempengaruhi perilaku pedagang yang nantinya
akan mempengaruhi penetapan harga jual produk yang dijual.

Jenis penelitian yang digunakan adalah penelitian kualitatif pendekatan
fenomenologi, dimana peneliti akan mendeskripsikan keadaan sesungguhnya yang
ada pada objek penelitian.

Hasil penelitian menunjukkan bahwa perilaku didalam menetapkan harga jual
terdiri dari tiga aspek, yaitu: (1) dalam aspek ekonomi, perilaku pedagang adalah
memberikan bonus kepada pembeli namun hal ini tidak mengganggu pendapatan
pedagang dikarenakan penjualan sebelumnya telah memperoleh laba yang cukup;
(2) dalam aspek sosial, terdapat hubungan sosial yang melekat antara pedagang
dengan pedagang lain demi menetapkan harga jual, hubungan antara pedagang
dengan tengkulak yang mengutamakan kesetiaan dan harga yang murah, selain itu
juga antara pedagang dengan pembeli dimana semakin tinggi tingkat sosialnya
maka harga yang diberikan pedagang akan semakin rendah; dan (3) dalam aspek
spiritual, terdapat kegiatan yang tidak masuk logika dan ilmu pengetahuan namun
terjadi secara turun temurun demi melancarkan kegiatan usaha. Selain itu,
penetapan harga jual pedagang sayur menerapkan metode harga pasar dan total
biaya, dimana kedua metode ini masuk dalam teori akuntansi dan bisnis.
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